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Wachstum aufgrund von Marktanteilsgewinnen
und temporaren Nachfrageeffekten

*  Weitere erfreuliche Fortschritte durch konsequente Umsetzung der
Strategie.

* Positive Entwicklung durch weitere Marktanteilsgewinne sowie tempordre
Nachfrageeffekte infolge der 6konomischen Unsicherheiten.

* Zahlreiche Kundengewinne durch ganzheitliche Kundenlésung
HARTMANN easy® im Bereich der stationaren Pflege (Pflegeheime).

HARTMANN
*

* Neukundengewinne im Spitalkanal bei Sets, chirurgischen Instrumenten, MoliCare
Bekleidung und Desinfektionsprodukten.

* Erfreuliche Marktanteile im Endkonsumentengeschaft (Apotheken &
Drogerien) durch den gezielten Ausbau der Distribution. sss@c00000| | 14

* Zweistellige Wachstumsraten in nahezu allen Segmenten.
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Wachstum aufgrund von Marktanteilsgewinnen
und temporaren Nachfrageeffekten

* Markt-, wahrungs- und geopolitisch bedingte Effekte erforderten weiterhin
ein konsequentes Kosten- und Lieferantenmanagement.

* Gewabhrleistung einer hohen Lieferfahigkeit aus der Eigenfertigung sowie
Uber die Beschaffung.

* Gezielte Weiterentwicklung von Prozessen, Kapazitaten und
Serviceleistungen in der Distributionslogistik, um Effizienz, Qualitat und
Kundenndhe weiter zu erhohen.

* Der Umsatzanstieg sowie der vorteilhafte Produktemix, Kostendisziplin und

leicht positive Wechselkurseinflisse fihrten zur Steigerung der
Profitabilitat. Dies resultierte in einer EBIT-Erhohung.
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Kennzahlen

in TCHF 30.06.2026 30.06.2025 Veranderung
Umsatzerlése 85’896 77°164 113 %
Betriebsergebnis vor Zinsen und 12’068 9’467 27.5%
Steuern (EBIT)

in % des Umsatzes 14.0 % 12.3 %

Konzerngewinn 10°277 8’243 24.7 %
in % des Umsatzes 12.0% 10.7 %

Bilanzsumme 196’350 180’923 85%
Eigenkapital 156’569 145’361 7.7%
in % der Bilanzsumme 79.7 % 80.3 %

Investitionen 994 1’602 -37.9%
Anzahl Mitarbeitende 311 309 -2.6 %
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Umsatz
+11.3 % ggii. Vorjahr

EBIT
27.5% ggii. Vorjahr




Segmente

Im Segment « Wundversorgung» verzeichnete die IV'F HARTMANN GRUPPE im Vergleich zum ersten Halbjahr 2025 eine Erh6hung der Umsatzerlése um 10.9 % bzw. CHF 1.9 Mio. auf CHF 19.6. Mio.
Fast alle Vertriebskanale haben zu dieser Umsatzsteigerung beigetragen, ebenso temporare Nachfrageeffekte (Bevorratungseffekte von Kunden). Trotz der h6heren Umsatzerlose reduzierte sich das
EBIT leicht um CHF 0.2 Mio., was vor allem dem unvorteilhaften Produktemix geschuldet ist.

Die Umsatzerlése von CHF 20.6 Mio. im Segment «Inkontinenzmanagement» stiegen im Vergleich zum ersten Halbjahr 2025 um 13.8 % bzw. CHF 2.5 Mio. an. Haupttreiber waren die
Neukundengewinne von Pflegeheimen, vor allem auch durch die einen Abrechnungsservice fiir MiGeLProdukte umfassende Beschaffungsplattform HARTMANN easy®. Ein erfreuliches Wachstum
konnte auch im Apothekenmarkt sowie im Spitalkanal erzielt werden. Das EBIT erhdhte sich entsprechend den héheren Umsatzerldsen und vor allem auch dank des vorteilhafteren Produktemix um

CHF 1.6 Mio. auf CHF 5.1 Mio.

Die Umsatzerlose im Segment «Infektionsmanagement» sind im Vergleich zum ersten Halbjahr 2025 um 13.9 % bzw. CHF 4.2 Mio. auf CHF 34.3 Mio. angestiegen. Dies infolge hoherer Umsatzerlose im
Spitalkanal dank Neukundengewinnen. Bei bei den Pflegeheimen und im Endkonsumentengeschaft konnten die Umsatzerlose mit Desinfektionsprodukten gesteigert werden. Zusatzlich haben
temporare Nachfrageeffekte (Bevorratungseffekte von Kunden) zur Umsatzsteigerung beigetragen. Das EBIT stieg infolge der hoheren Umsatzerlése um CHF 1.0 Mio. auf CHF 3.1 Mio. an.

Die Umsatzerldse von CHF 11.4 Mio. der Ubrigen Geschaftsaktivitdten (Segment «Weitere Konzernaktivitaten») erhéhten sich im Vergleich zum ersten Halbjahr 2025 nur leicht um 1.1 % bzw. CHF 0.1
Mio. Auch das EBIT blieb stabil und betrdgt CHF 1.0 Mio.
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Ausblick

Weiterhin Fokus auf den nachhaltigen Auf- und Ausbau profitabler Wachstumsgeschifte.
Ausbau digitaler Services und Losungen fir Institutionen (HARTMANN easy®).

Starkung der Marktposition im Spitalgeschéaft; Markenstarkung im
Endkonsumentengeschaft.

Sinkende Preisniveaus koénnen aufgrund von zu hoheren Beschaffungskosten aufgebauten
Lagerbestanden zu Margenbelastungen und damit zu einer Reduktion
der Profitabilitat flhren.

Die Geschiaftsentwicklung in der Produktgruppe Taktische Einsatzmedizin wird
stark durch lange Beschaffungsprozesse beeinflusst.

Es wird ein schwacheres Wachstum im zweiten Halbjahr infolge der erfolgten temporaren
Nachfrageeffekte (Bevorratungseffekte von Kunden) erwartet.

Erwartung Umsatzerlose und EBIT in 2026:

*  Umsatzerlose Gber dem Niveau des Geschaftsjahres 2025
*  EBIT lGber dem Geschaftsjahr 2025
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Finanzkalender

* 03. Maérz 2027

* Veroffentlichung Jahresabschluss 2026

* Veroffentlichung Geschaftsbericht 2026

* Bilanzmedienkonferenz zum Geschaftsjahr 2026

e 20. April 2027
* Generalversammlung fiur das Geschaftsjahr 2026
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