
Die Unterstützung und die private 
Finanzierung von Ideen, Start-up-
Unternehmen und 
Technologieunternehmen

Tagung: Förderungen für Südtiroler Unternehmen in den Bereichen 
Innovation, Forschung und Entwicklung: Möglichkeiten auf Landes-, 
Staats- und EU-Ebene
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Einführung

Das Tyrolean Business Angel 
Network ist ein privater Verein 

von Investor:innen, die das 
Startup-Ökosystem in der 
Alpenregion und darüber 

hinaus aktiv fördern.

Alle unsere Mitglieder bringen 
langjährige unternehmerische 
Erfahrung mit und gehören zu 
den führenden, innovativsten 

Familienunternehmen in 
Nord- und Südtirol.

Das tba network verknüpft 
Startups auf einzigartige Weise 
mit internationalen Konzernen 

und baut eine natürliche 
Brücke zwischen Italien und 

der DACH-Region.



Unsere Mitglieder – “a cross-border community”

Alle Mitglieder sind aktive Unternehmer:innen.



17% von einer großen Firma > 100% von Nichts 



Founders
100%

Definition: “Business Angel”

Business Angels sind Privatpersonen, die…

✓ …ihr eigenes Kapital in Startups investieren 

(“high net worth individuals”)

✓ …geduldig sind (“long term”)

✓ …risikoaffin sind (“extra money”)

Business Angels sind NICHT:

 Freunde und Familie

 Universitäten oder öffentliche 

Institutionen

 Coaches oder Berater

Zusätzliche Inputs von Business Angels:

✓ Unternehmerische Erfahrung

✓ Ein großes Netzwerk

✓ (Branchen)spezifisches Knowhow

Cash für Equity

Founders
100%-X%

Business 
Angel

X%

Illustratives Beispiel ABER: Angel 
money ist 

nicht Charity!



Dealflow Filter

Pre-Screening Connect & 
analyse

Startup-Pitch und 
Diskussion

Present to tba 
network

Due Diligence & 
invest

- Analyse
- Feedback
- Kontakt

1% 4%

10%

25%
60%

DD & Invest
Pipeline
Watchlist
Reviewed
Rejected

Connect & support

~700+
Startups 
(in 2024)

Einzeln oder 
gemeinsam



Investmentkriterien

Das Team

➢ Kompetenzen

➢ Unternehmergeist

➢ Unternehmerische Erfahrung

Portfolioüberlegungen

➢ Opportunistische Investments 
vs. Industrie Fokus

➢ Phase (early stage, later stage)

Produkt- und 
Vertriebsstrategie

➢ Lösung & Skalierbarkeit

➢ Alleinstellungsmerkmale

➢ Vertriebsstrategie

Co-Investoren

➢ Cap Table

➢ Lead Investor vs. Follower

➢ Spezielles Knowhow & 
Netzwerk

Markt

➢ Marktpotential

➢ Wettbewerb

➢ Exit Optionen

Taktische Überlegungen

➢ Exit Multiple

➢ Auswirkungen auf zukünftige 
Finanzierungsrunden



11,4%

13,2%

15,8%

18,3%

28,8%

38,4%

47,4%

52,9%

58,9%

65,2%

66,9%

76,3%

Unacceptable legal terms

Scalability unlikely

Technological risks

Insufficient funding

Legal risks

No lean approach

Lack of entrepreneurship/team ethics

Valuation too high

Team personality

Lack of execution

Competitive landscape

Market demand not proven

Top reasons for NOT investing

When does a business angel decline to invest?

EBAN Statistics Compendium

Team 
Team
Team



Auszug aus dem tba network Portfolio

…and many more



In the News



Angel Investing international



Angel investing in Europe

Estonia

10 unicorns!
(Population: 1,3m)

Bruttosozialprodukt Südtirol: ca. € 25 Mrd.Bruttosozialprodukt Südtirol: ca. € 25 Mrd.

€ 25 Mrd. x 0,07% = € 17,5 Mio. (Estland)

Bruttosozialprodukt Südtirol: ca. € 25 Mrd.

€ 25 Mrd. x 0,07% = € 17,5 Mio. (Estland)

€ 25 Mrd. x 0,007% = € 1,75 Mio. (Österreich)



Beispiel: Estland – Skype

Aus dem Skype Ökosystem:

✓ 65.000 Jobs in 50 Ländern

✓ 15 neue Unicorns und zahlreiche weitere Startups

✓ 9 VC-Firmen und Investments in 1.800+ neue 

Startups



Beispiel: Estland – “the DNA of a startup nation”

Gründe für den Erfolg

✓ Digital first: E-Residency & i-Voting

✓ Move fast: Iterationen und schnelle 

Internationalisierung

✓ No subsidies, no tax benefits

✓ No focus on verticals → “what if you 

bet on the wrong sector?”

✓ Gemeinsamer Erfolg: Roundtables mit 

allen relevanten Stakeholdern (inkl. 

Politik) 1-2x pro Jahr

“Make doing business great, then business will come.”

Kersti Kaljulaid: President of the Republic of Estonia 2016-2021
https://www.youtube.com/watch?v=JM2RQdGh0u0 (ab Min. 26)

https://www.youtube.com/watch?v=JM2RQdGh0u0


Öffentliche Förderungen & privates Kapital

Öffentliche Förderungen
("Gratis")

Vorteile

+ Keine Verwässerung der Aktionäre, 
kein (Zeit-)Druck

+ Entscheidend für DeepTech (R&D mit 
langen Entwicklungszyklen)

Nachteile

– Langwieriger und aufwendiger 
Bewerbungs- und Genehmigungs-
prozess

– Verzögerung eines echten Markttests

– Kein wirtschaftlicher Druck zu wachsen

Privates Kapital
("Überlebenstest")

Vorteile

+ Marktvalidierung durch MVP und 
Kundenfeedback

+ Sektor-Expertise und Netzwerk

+ Glaubwürdige Referenz für 
Folgefinanzierungen (durch VCs u.a.)

Nachteile

– Verwässerung

– Druck auf Gründer: Wachstum und 
Skalierung

– Für Grundlagenforschung nur bedingt 
geeignet



“Gieskannenprinzip”?



“Gieskannenprinzip”?



Forschung & Entwicklung vs. Markteintritt

Hybrid

→ Kleine Grants + early-
stage Angels

Nur privates 
Kapital

→ Schneller Markttest 
mit MVP

Öffentliche 
Förderungen

→ Prototyp, de-risk
Technologie

Hybrid

→ Grants für IP + Angels 
für Markteintritt

Langsamer 
Markteintritt

Schneller 
Markteintritt

Lange/teure Forschung & 
Entwicklung

Schnelle/günstige Forschung & 
Entwicklung



Unsere Empfehlungen…

…zur Förderung von Startups

➢ Schnellere Zu- oder Absagen

➢ Schnellere Auszahlung

➢ Weniger Dokumentationsaufwand

➢ Keine Berater notwendig

Beispiel:

Double Equity Programm

Kredit mit 80%iger aws Garantie
(gilt nur, wenn Eigenkapital aufgenommen wurde)

…zur Förderung von Angel 
Investments

➢ Steuerliche Anreize (z. B. Steuer-
gutschriften oder Aufschübe bei 
Gewinnen aus Business-Angel-
Investments)

➢ Einfacher rechtlicher Rahmen für 
spezielle Co-Investment-Vehikel

➢ Eigener Garantie-/Bürgschaftsfonds, 
der gemeinsam mit Business Angels 
investiert

➢ Förderung von Round-Tables zwischen 
allen relevanten Stakeholdern



I bin a Unicorn…



Contact:

tba network
Alfred-Ammon-Str. 36
39042 Brixen, Italy

harald.oberrauch@technicon.eu
+39 347 3738956

eva.ogriseg@tba.network
+39 331 8034874

tba.network

LinkedIn

Visit:

https://tba.network/en/
https://www.linkedin.com/company/tbanetwork
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