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NOVY COO PENNY STEFAN MULLER SE O 100 DNECH:
PRIORITOU JE EXPANZE, DOSTUPNOST A NEJLEPSIi CENY

Praha, 9. ¢ervna 2026

Stefan Miiller dnes oficialné zavrsil svych prvnich 100 dni v roli provozniho feditele (COO)
spole¢nosti PENNY Ceska republika, které se ujal po vice nez 27 letech ptisobeni v némecké
skupiné REWE Group. Po tfech mésicich intenzivniho poznavani ¢eského trhu, prodejen a
logistickych center potvrzuje, ze klicem k uspéchu PENNY je rozSifovani sité prodejen,
dostupnost a dlouhodobé nejvyhodnéjsi ceny na trhu.

Zména a neustdlé uceni jsou pro Stefana Millera hnacim motorem. Po ¢tyrech letech v roli
obchodniho feditele pro region jihozapadniho Némecka, kde odpovidal za 530 supermarket
REWE, velkoobchod pro prodejny Nahkauf i externi zakazniky a fizeni pobockového i
franchisového systému, pfijal novou vyzvu v Ceské republice.

»Nové podnikatelské prostredi, odlisnd kultura a jazyk mé posouvaji ddl. Nejvétsi zménou je
pro mé logicky komunikace v cizim jazyce. Jazyk je pro lidra nejdileZitéjsi ndstroj, protoZe
pfendsi nejen informace, ale i emoce a ndladu. Véfim ale, Ze se sprdvnym pfistupem a
otevienou komunikaci se to dd dobre zviddnout,” tikd Stefan Miiller, COO PENNY Ceska
republika.

Na ¢eském trhu ho nejvice prekvapila mira promocnich akci, ktera je vyraznéjsi nez v Némecku
a klade vétsi naroky na provoz. Zakladni principy Uspésného retailu jsou vSak podle néj vSude
stejné a stoji na tfech pilifich: spokojeném zdkaznikovi, dostupnych kvalitnich produktech a
efektivnich zaméstnancich, které prace bavi.

Vedeni lidi pfirovnava k fungovani fotbalového tymu. ,Retail je tymové usili. Potfebujete
specialistu na kazdé pozici, ale jedendct individualit na hfisti samo nic nedokdZe. Musi fungovat
jako tym. A stejné jako ve fotbale, i v retailu musite taktiku neustdle prizplsobovat situaci,”
vysvétluje Stefan Miiller. Jako lidr sazi na otevienost, divéru a roli kouce, ktery da svym

zaméstnanclm podporu a prostor délat spravna rozhodnuti.

V PENNY se chce v dalSich mésicich zaméfit na rozSifovani a modernizaci prodejni sité tak, aby
byly prodejny zdkaznikiim co nejbliz, odpovidaly sou¢asnym narokdm na pohodIny nakup a
zaroven zUstaly atraktivni i diky dlouhodobému dirazu na nejlepsi ceny na trhu. DuleZitou roli
proto bude hrat také modernizace a rozsifovani logistického zazemi i strategické HR zamérené
na ndbor a udrZeni motivovanych zaméstnancd.

Markéta Smutna

Manazer korporatni komunikace

Penny Market s.r.o. , Po€ernicka 257 - 250 73 Radonice
Tel: +420 771 259 283

E-mail: marketa.smutna@penny.cz Internet: www.penny.cz



mailto:marketa.smutna@penny.cz
about:blank

O spoleénosti PENNY MARKET Ceska republika

Spole¢nost Penny Market s.r.o. je dcefinou spole€nosti mezinarodniho obchodniho fetézce REWE, ktery je jednou z
nejvétSich svétovych obchodnich spole€nosti. Na €esky trh vstoupil Penny Market v roce 1997 a zaméfil se zejména na
rozvoj prodejni sité v regionech. Diky tomu dnes provozuje ptes 440 prodejen, tedy nejsirsi sit v CR, a poskytuje praci vice
nez 9 000 zaméstnancu. Pravidelné slavi uspéchy v programu Volba spotfebitelli a svym zakaznikim nabizi vérnostni
program PENNY karta.
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